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ПАРТНЕРСКИЙ ДОГОВОР №
ООО «ВЕБО», именуемое в дальнейшем «Компания», в лице Генерального директора Мациевского Н.С., действующего на основании Устава, с одной стороны,
и _______, именуемое в дальнейшем «Партнер», в лице ___________, действующего на основании __________, с другой стороны, совместно именуемые «Стороны», подписали настоящий договор (далее - «Договор») о нижеследующем:
1.
Предмет договора

1.1.
Компания обязуется передавать в собственность Партнеру экземпляры своей продукции - программное обеспечение (продукт WEBO Site SpeedUp и сервис WEBO Pulsar) под товарным знаком «WEBO», далее «Продукция», а также сопроводительные материалы к ней, а Партнер обязуется принимать и оплачивать ее.
1.2.
Подробный перечень Продукции и рекомендуемые розничные цены на нее публикуются  Компанией на веб-сайте www.webogroup.com.
1.3.
Цель заключения договора - реализация Продукции Компании.
1.4.
Партнер приобретает Продукцию только у Компании или у других организаций, указанных  Компанией. Партнер продает Продукцию третьим лицам (именуемые в дальнейшем  «Клиенты») от своего имени. Порядок расчетов сторон за реализацию Продукции определяются отдельным договором на реализацию программного обеспечения.
1.5.
Продукция является интеллектуальной собственностью Компании и объектом авторских прав и защищается законодательством Российской Федерации и международными нормами права. В случаях, когда Продукция содержит программы третьих лиц, Компания гарантирует легальность использования таких программ.
2.
Права и обязанности партнера
2.1.
Партнер имеет право:
2.1.1.
Получать скидки на Продукцию, указанные в Приложении №1.
2.1.2.
Приобретать Продукцию у Компании в порядке, определяемым отдельным договором на реализацию программного обеспечения.

2.1.3.
Использовать в своей деятельности товарный знак «WEBO», не нарушая прав и интересов Компании.
2.1.4.
Получать маркетинговую, консультационную и техническую поддержку Компании в отношении использования Продукции на условиях, определенных Договором, регламентом технической поддержки и другими официальными регламентами, публикуемыми Компанией на веб-сайте www.webogroup.com.
2.1.5.
Быть представленным в списке партнеров Компании на веб-сайте www.webogroup.com в соответствии с п. 3.2.3.
2.1.6.
Проходить сертификацию в соответствии с правилами Компании.
2.1.7.
Получить бесплатно один экземпляр маркетинговой версии Продукции на условиях, определенных в Приложении №1 к Договору.
2.1.8.
Реализовывать Продукцию Компании.
2.2.
Партнер обязуется:
2.2.1.
Иметь в перечне услуг и видах деятельности одну или несколько услуг из следующего списка: создание веб-проектов, хостинг веб-проектов (размещение сайтов в сети Интернет), консалтинговые или аудиторские услуги для веб-проектов.
2.2.2.
Иметь веб-сайт в сети Интернет, предоставляющий одну или несколько услуг из списка, указанного в п. 2.2.1.
2.2.3.
На своем веб-сайте и в прайс-листах, предоставляемых Клиентам, указывать, что при оказании данных услуг используется Продукция под товарным знаком «WEBO».
2.2.4.
Без специального разрешения Компании не продавать Клиентам Продукцию по ценам ниже рекомендованных Компанией розничных цен, даже в том случае, когда Продукция входит в состав услуг Партнера.
2.2.5.
Четко соблюдать авторские права Компании, не тиражировать Продукцию, сообщать Клиентам об авторских правах Компании на Продукцию и о противозаконности их нарушения, принимать все надлежащие меры для недопущения нарушения авторских прав Компании.
3.
Права и обязанности Компании
3.1.
Компания имеет право: 

3.1.1.
В одностороннем порядке изменить ценовую политику на Продукцию, уведомив об этом Партнера путем публикации информации на веб-сайте www.webogroup.com и по электронной почте не менее чем за 5 (пять) рабочих дней до вступления в силу соответствующих изменений.
3.1.2.
В одностороннем порядке изменить условия Договора, уведомив об этом Партнера путем публикации информации на веб-сайте www.webogroup.com и по электронной почте не менее чем за 30 (тридцать) календарных дней до вступления в силу соответствующих изменений. 

3.1.3.
Проверять в любое время ход исполнения Партнером обязательств по Договору, не вмешиваясь в его деятельность. 

3.2.
Компания обязуется:
3.2.1.
Поставлять Партнеру Продукцию надлежащего качества и в согласованные сроки в соответствии с оплаченными Партнером заказами. Реализация продукции производится на условиях и в порядке, определяемым отдельным договором на реализацию программного обеспечения.
3.2.2.
Предоставлять Партнеру и его Клиентам-пользователям Продукции техническую поддержку на условиях, определенных в Лицензионном соглашении к Продукции, а также в регламенте технической поддержки, публикуемом на веб-сайте www.webogroup.com.
3.2.3.
Публиковать на веб-сайте www.webogroup.com в списке партнеров Компании информацию о Партнере: название, контактную информацию, адрес веб-сайта, перечень услуг.
3.2.4.
Уведомлять Партнера об изменениях в составе Продукции, ее технических характеристик, цены путем публикации соответствующей информации на веб-сайте www.webogroup.com и отправки письма на адрес электронной почты Партнера.
4.
Ответственность сторон
4.1.
Каждая из Сторон должна выполнять свои обязанности надлежащим образом в соответствии с Договором и текущим законодательством Российской Федерации, а также оказывать другой Стороне всевозможное содействие в выполнении ее обязанностей.
4.2.
В случае поставки некачественного программного продукта Компания обязана вернуть денежные средства по требованию Партнера.
5. 
Срок действия договора
5.1.
Договор вступает в силу с момента подписания его обеими Сторонами и действует до «31» декабря 201__ года.
5.2.
Договор пролонгируется каждый последующий календарный год, если ни одна из Сторон не уведомит другую о расторжении Договора не позже чем за 30 (тридцать) календарных дней до окончания действия Договора.
5.3.
Договор может быть расторгнут по письменному соглашению Сторон, а также любой из Сторон в одностороннем порядке при условии письменного уведомления другой Стороны не позже чем за 30 (тридцать) календарных дней до расторжения Договора.
6.
Обстоятельства непреодолимой силы
6.1.
Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение обязательств по Договору, если это неисполнение явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы, возникших после заключения Договора в результате обстоятельств чрезвычайного характера, которые Стороны не могли предвидеть или предотвратить.
7.
Порядок разрешения споров
7.1.
В случае возникновения споров и разногласий Стороны будут стремиться разрешить их путем переговоров, которые могут проводиться, в том числе путем отправления писем по электронной почте, обмена факсимильными сообщениями.
7.2.
Если Стороны не придут к соглашению путем переговоров, все споры рассматриваются в претензионном порядке. Срок рассмотрения претензии – 10 (Десять) рабочих дней с даты получения претензии.
7.3.
Если споры не урегулированы Сторонами с помощью переговоров и в претензионном порядке, то они передаются на рассмотрение заинтересованной Стороной в Арбитражный суд города Москвы.
7.4.
При рассмотрении споров в суде переписка Сторон по электронной почте, факсимильные сообщения, связанные с исполнением условий Договора признаются Сторонами достаточными доказательствами.
8.
Заключительные положения
8.1. 
Все документы, признаваемые Сторонами как часть Договора, являются таковыми только после подписания их Сторонами.
8.2. 
Вопросы, не урегулированные Договором, разрешаются в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.
8.3. 
Договор составлен на русском языке в двух экземплярах, имеющих равную юридическую силу, по одному для каждой из Сторон.
9. Адреса и банковские реквизиты сторон:

	Компания:

ООО «ВЕБО»
Юр. адрес:
105082, г. Москва, ул. Большая


почтовая, д.38, стр.6, офис 103

Почт. адрес:105082, г. Москва, ул. Большая


почтовая, д.38, стр.6, офис 103

Телефоны:
+7 926 7281964

E-mail:
info@webo.name

Сайт:
www.webogroup.com

ИНН:
7715777119

КПП:
771501001
ОКПО: 
62821084
Р/с. №:
40702810400000043858 в банке 

ВТБ 24 (ЗАО)

К/с. №:
30101810100000000716

БИК:
044525716
	Партнер:

Юр. адрес:

Почт. адрес:
Телефоны:


E-mail:


Сайт:


ИНН:


КПП:


ОКПО:

Р/с. №:

К/с. №:


БИК:



ПРИЛОЖЕНИЕ № 1

к  партнерскому договору №     от «  »          201  г.

	г.Москва


	«    »

				201
	г.



	
	


Рекомендуемые розничные цены на Продукцию указываются на веб-сайте Компании www.webogroup.com. Партнеру предоставляются следующие скидки и условия приобретения:
1.
Основная линейка Продукции (все версии и редакции Продукции, за исключением маркетинговой версии и демо-версии). Скидка для Партнера составляет 20% (двадцать процентов) от рекомендованной розничной стоимости Продукции.
2.
Материальные носители (картонная коробка, брошюры руководств, компакт-диск). Скидка для Партнера составляет 10% (десять процентов) от розничной стоимости Продукции.
3.
Маркетинговая версия Продукции (WEBO Site SpeedUp Корпоративная версия и Партнерский аккаунт для WEBO Pulsar). Предоставляется Партнеру бесплатно на следующих условиях:
3.1.
Партнер имеет право использовать маркетинговую версию Продукции для одной или нескольких задач из перечисленных ниже:
3.1.1.
Для разработки и поддержки собственного официального веб-сайта и функционирования его в сети Интернет. В этом случае титульная страница веб-сайта должна содержать явное и читаемое упоминание о том, что веб-сайт ускорен при помощи WEBO, и активную ссылку на веб-сайт www.webogroup.com.
3.1.2.
Для демонстрации возможностей Продукции потенциальным покупателям или заказчикам услуг Партнера. В этом случае маркетинговая версия Продукции устанавливается на веб-сервер Партнера, либо потенциальным покупателям предоставляются доступ к данным проверок WEBO Pulsar при помощи Партнерской учетной записи WEBO Pulsar для Партнера.
3.1.3.
Для обучения сотрудников Партнера работе с Продукцией. В этом случае маркетинговая версия Продукции устанавливается на веб-сервер Партнера, либо сотрудники Партнера получают доступ к Партнерской учетной записи WEBO Pulsar для Партнера.
3.2.
Состав редакций и функциональность маркетинговой версии Продукции идентична основной линейке Продукции.
3.3.
Партнер не имеет права продавать, сдавать в аренду или передавать любым другим способом маркетинговую версию Продукции третьим лицам.
4.
Демо-версии и маркетинговые версии Продукции поставляются в электронном виде. Редакции основной линейки Продукции могут поставляться как в электронном виде, так и на материальных носителях. В случае поставки Продукции на материальных носителях ее стоимость состоит из двух частей: 
· стоимость электронной копии Продукции со скидкой, указанной в п. 1 настоящего Приложения;
· стоимость материального носителя со скидкой, указанной в п. 2 настоящего Приложения.

5. Подписи сторон
	Компания: ООО «ВЕБО»  
	Партнер: 

	Генеральный директор

______________ / Н.С. Мациевский /
	_________________ /                              /


М.П.





   М.П.
	Компания:
	
	
	Партнер:
	


	Компания:
	
	
	Партнер:
	



